
GLEN GRANT 

Si	
  une	
  dis)llerie	
  mérite	
  bien	
  le	
  nom	
  de	
  clan	
  il	
  s’agit	
  de	
  Glen	
  Grant,	
  du	
  moins	
  à	
  ses	
  débuts.	
  	
  
En	
  1840,	
  deux	
  frères	
  James	
  et	
  John	
  Grant,	
  notables	
  de	
  la	
  ville	
  de	
  Rothes,	
  dis)llateurs	
  ‘’sous	
  le	
  manteau’’	
  ayant	
  fait	
  leurs	
  armes	
  à	
  	
  
Aberlour,	
   fondent	
  Glen	
  Grant.	
   James,	
  haute	
  personnalité,	
  prévôt,	
  banquier	
  et	
   juge	
  à	
   la	
   fois,	
  milite	
  pour	
  désenclaver	
   la	
   région	
  
avec	
   l’arrivée	
  dès	
  1858	
  du	
   chemin	
  de	
   fer.	
   Son	
  fils,	
   qui	
   s’appelle	
   aussi	
   James,	
   tout	
   aussi	
   flamboyant,	
   reprend	
  avec	
  énergie	
   les	
  
rennes	
   de	
   la	
   dis)llerie	
   en	
   1872.	
   Ce	
   personnage	
   intrépide	
   se	
   fait	
   appeler	
   le	
  Major,	
   grand	
   chasseur	
   de	
   toute	
   sorte	
   de	
   gibiers	
  
partout	
  dans	
   le	
  monde,	
   il	
  ne	
  cesse	
  de	
  moderniser	
   la	
  dis)llerie.	
  La	
   légende	
  dit	
  qu’il	
   fut	
   le	
  premier	
  détenteur	
  d’une	
  automobile	
  
dans	
   la	
   région.	
   Il	
   décide	
   aussi	
   de	
   créer	
   des	
   jardins	
  magnifiques	
   de	
   style	
   victorien	
   tout	
   autour	
   de	
   la	
   dis)llerie,	
   avec	
   ponts	
   et	
  
groUes.	
  Dans	
  l’une	
  d’elles,	
  on	
  trouve	
  encore	
  aujourd’hui	
  la	
  «	
  Barrique	
  du	
  Major	
  »	
  qu’il	
  aimait	
  à	
  faire	
  découvrir	
  à	
  ses	
  nombreux	
  
invités.	
  Une	
  huUe,	
  ves)ge	
  de	
  ses	
  voyages,	
  trône	
  au	
  milieu	
  des	
  allées.	
  
En	
  1931,	
  à	
  sa	
  mort,	
  le	
  domaine	
  est	
  repris	
  par	
  son	
  pe)t	
  fils	
  Douglas	
  Mac	
  Kessak	
  surnommé	
  lui	
  aussi	
  le	
  Major.	
  C’est	
  grâce	
  à	
  lui	
  que	
  
la	
  marque	
  connait	
  un	
  engouement	
  imprévisible	
  en	
  Italie.	
  Un	
  dénommé	
  Giovine`	
  de	
  passage	
  dans	
  la	
  région,	
  veut	
  se	
  lancer	
  dans	
  
l’importa)on	
  de	
  Whisky	
  en	
  Italie.	
  Il	
  le	
  persuade	
  de	
  lui	
  donner	
  50	
  caisses	
  à	
  crédit.	
  Le	
  Major,	
  seul	
  Ecossais	
  à	
  lui	
  faire	
  confiance	
  ne	
  
regreUe	
  pas	
  son	
  geste	
  car	
  la	
  marque	
  devient	
  très	
  vite	
  le	
  must	
  des	
  blend	
  consommés	
  par	
  les	
  transalpins.	
  

Ironie	
  de	
  l’histoire,	
  Glen	
  Grant	
  appar)ent	
  désormais	
  depuis	
  2006	
  à	
  Campari,	
  un	
  groupe	
  Italien.	
  
La	
  dis)llerie	
  possède	
  une	
   cuve	
  de	
  brassage	
  de	
  12,3	
   tonnes,	
   10	
   cuves	
  de	
   fermenta)on	
  en	
  pin	
  d’Oregon.	
   Ses	
  10	
  alambics	
   sont	
  
équipés	
  de	
  purificateurs	
  et	
  présentent	
  en	
  leur	
  base	
  une	
  forme	
  étrange	
  de	
  casque	
  militaire.	
  L’eau	
  de	
  vie	
  qui	
  en	
  sort	
  est,	
  de	
  par	
  la	
  
configura)on	
  de	
  l’installa)on,	
  idéalement	
  fine	
  et	
  pure.	
  Jusqu’à	
  récemment,	
  le	
  chauffage	
  se	
  faisait	
  au	
  charbon	
  à	
  feu	
  nu.	
  
Glen	
  Grant	
  est	
   l’une	
  des	
  seules	
  grandes	
  dis)lleries	
  qui	
  possède	
  sa	
  propre	
   ligne	
  de	
  mise	
  en	
  bouteille,	
  elle	
  est	
  doublée	
  en	
  2015	
  
pour	
   aUeindre	
  une	
   capacité	
  de	
  12	
  000	
  bouteilles	
  par	
  heure.	
   La	
  majorité	
  de	
   la	
   produc)on	
  est	
   u)lisée	
  pour	
   le	
  Blended	
   Scotch	
  
Whisky	
  Chivas.	
  La	
  produc)on	
  s’élève	
  à	
  6,2	
  millions	
  de	
  litres	
  d’alcool	
  par	
  an.	
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